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Der ImmobilienPunkt - Das Netzwerk

Am Anfang war die Idee. 3 Maklerbüros haben über Jahre 
Ihren lokalen Markt bearbeitet und sind dort die Platzhirsche. 
Immer wieder kommt es auch zu Überschneidungen in den 
lokal eng begrenzten Märkten. Ein erster persönlicher Kontakt 
zweier Kollegen führt zur Überlegung die Aktivitäten zu bün-
deln und „gemeinsame Sache“ zu machen. Schnell wird ein 
dritter Kollege kontaktiert und auch dieser ist von der Idee 
eines gemeinsamen „Netzwerkes“ begeistert.

Der Immobilienpunkt ist geboren. Das war 2001, also vor 
mehr als 10 Jahren. Die damals gewünschten Synergien 
sind heute längst geschaffen. Schnell war klar, dass man mit 
einem gemeinsamen Marktauftritt und Außenwerbung seine 
eigene Marktstellung weiter ausbauen kann und im Team 
auch große Bauträgerobjekte schnell vermarkten kann.

Trotzdem steht bei allem Streben der einzelne Kunde 
mit seinen individuellen Bedürfnissen und Wünschen 
im Vordergrund unseres Tuns. Dies ist wichtigster 
Bestandteil des Wirkens jedes einzelnen Mitarbeiters des 
Immobilienpunkts.
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Büro Bodenheim
Jörg von Bierbrauer zu Brennstein



Es scheint so einfach, eine Immobilie zu verkaufen. Sie haben das 
Haus oder die Wohnung, der Käufer das Geld und der Notar macht 
den Vertrag. Fertig. Um diesen Käufer zu finden, verlassen wir uns 
nicht auf Glück und Zeit, sondern auf eine geplante, emotionale Mar-
keting-Strategie.

Nur scheinbar bestimmen Zimmer, Größe und Preis unsere rationale 
Kaufentscheidung. Aber wir wissen: In Wirklichkeit ist der Verkauf mo-
tiviert von unseren Gefühlen. Woran liegt das? Unser Gehirn arbeitet 
schneller als wir denken. Schon neun bis neunzig Sekunden nach dem 
wir ein Haus betreten haben, sagt uns unser Gefühl: Hier gefällt es mir 
– oder auch nicht! Ganz selten kann die Ratio diesen unauslöschbaren 
ersten Eindruck später noch überstimmen. 

Eine Immobilien-Besichtigung hat etwas von einem Verliebungstermin: 
ein Date, aus dem vielleicht eine lebenslange Beziehung wachsen 
wird. Vielleicht kann man deshalb unsere Arbeit auch ein wenig mit 
der eines Hochzeitsplaners vergleichen. 

Marketing macht interessant! Und das bringt Interessenten. Wir 
werben mit ganzer Kraft: Mit Annoncen in Zeitungen zum Beispiel 
… mit neuem Online-Marketing auf allen wichtigen Plattformen 
und unserer eigenen, stark frequentierten Internetseite. Wir setzen 
auf Flyer-Aktionen in der Nachbarschaft. Wir machen Mailings und 
setzen in Absprache mit Ihnen auch Poster oder Verkaufsschilder 
ein. Auch sonst sind wir in unserer Stadt überall gut aufgestellt. 

Aber keine Angst, nichts geschieht, was Sie nicht wissen! Wir stellen 
vorher einen gut durchdachten Marketingplan auf, den Sie dann 
absegnen! 

Denn nicht nur Sachverstand zählt, wir hören auch auf unser Herz: 
Denn wir wissen, dass Sie in Ihrer Wohnung oder Ihrem Haus Ihre 
ganz eigenen Geschichten erlebt haben. Das respektieren wir. 

Das ist unser Versprechen!

Ihre Vorteile als Käufer
• Großer Angebotspool mit zahlreichen, ständig wechselnden 

Verkaufsangeboten im gesamten Rhein-Main-Gebiet, insbeson-
dere Mainz, Wiesbaden und Rheinhessen.

• Viele geprüfte Neubau- und Gebrauchtimmobilien werden  
zu marktgerechten Preisen präsentiert.

• Die Immobilienberater aller Büros kümmern sich um Ihr 
Kaufgesuch und bieten Ihnen geeignete Kaufobjekte an.

• Online erhalten Sie laufend einen aktuellen Überblick über 
unser Angebots-Portfolio – unter www.immobilienpunkt.de. 
Aktuelle Exposés erhalten Sie über unseren E-Mail-Service.

• Unser Rundumservice beinhaltet selbstverständlich 
auch die Finanzierung oder die Vermietung Ihrer 
Immobilie.

Ihre Vorteile als Verkäufer
• Wir ermitteln und erzielen für Sie den besten 
marktgerechten Preis für Ihre Immobilie.

• Flächendeckendes Netzwerk vor Ort mit 4 Immo
biliencentern in Mainz, Bodenheim, Nieder-Olm, 
Oppenheim 

• 8 Verkaufsprofis betreuen Ihre Immobilie

• 1 Dipl. Sachverständger (DIA) für schnelle und 
professionelle Objektbewertungen.

• Finanzierungsspezialisten der Volksbank-Filialen

• Ständig über 50 aktuelle Verkaufs- und 
Vermietungsangebote.

• Institutunabhängige und kostenlose 
Finanzierungsberatung- und Vermittlung.

Ihre Vorteile als Bauträger
• Unser Know-How zu Ihrem Vorteil!  –  Grundstück
service mit fundierter Standortanalyse, Bedarfs- und 
Marktanalyse, Grundstücks- und Projektentwicklung, 
Projektoptimierung

• Eine professionelle Aufbereitung der Verkaufsunterlagen, 
Exposéerstellung, Internetpräsenz in den größten deutschen 

Online-Immobilienbörsen und vor allem unser langjähriges 
Know-How garantieren einen schnellen und reibungslosen 

Abverkauf.


